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Im Herbst letzten Jahres ist
SVS-Vistek Teil der Lake-
sight-Gruppe, unter dem
Dach der TKH Group, gewor-
den. Andreas Schaarschmidt,
Chief Marketing Officer
SVS-Vistek, und Peter Tix,
Managing Director Lakesight,
erlautern die Konsequenzen
dieser Veranderung.

(PVISION Herr Schaarschmidt, was
versprechen Sie sich als SVS-Vistek
davon, nun zur TKH Group zu gehoren?
Andreas Schaarschmidt (SVS-Vistek):
Wir haben die Entwicklung der TKH
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Sechs Kamerafirmen sind mittlerweile unter dem Dach von Lakesight Technologies vereint.
Seit Herbst letzten Jahres gehort auch die SVS-Vistek dazu.

oin the Forces

SVS-Vistek als Teil von Lakesight — ein erstes Fazit

Group in den letzten 18 Monaten mit
grollem Interesse verfolgt und gleich-
zeitig die Moglichkeiten und Optionen
kritisch geprift, Antworten auf die
neuen Herausforderungen des dynami-
schen Marktes fir uns selbst zu finden
und diese auch umzusetzen. Join the
Forces unter quasi Gleichgesinnten mit
der Moglichkeit, unser Unternehmen
auf ein neues Leistungsniveau zu
heben, erschien uns dann die interes-
santeste Option. Jedes der beiden Un-
ternehmen deckt mit seiner jeweils
spezifischen Ausrichtung bzw. seinem
Produkt- und Service-Spektrum einen
betrachtlichen Anteil des Marktes ab.
Wir erganzen uns daher hervorragend.

Peter Tix (Lakesight): Alle Mitglieder
der Lakesight-Gruppe sind sich daru-
ber einig, dass wir als europaischer Fir-
menverbund die globalen Herausforde-
rungen unter dem gemeinsamen Dach
der TKH Group besser meistern kon-
nen, wenn wir die in jedem Unterneh-
men vorhandenen Kernkompetenzen
besser zum Markt und auch in der Zu-
lieferkette gemeinsam orchestrieren.
Die Lakesight war fur diesen Prozess
ein gutes Arbeitsgertist. Durch die Stei-
gerung der Effizienz und durch konse-
quente Nutzung der auf der Hand lie-
genden Synergien erreichen wir als
Gruppe ein neues Leistungsniveau.
Dies ist nicht nur bei den eher adminis-

trativen bzw. logistischen Prozessen der Fall, sondern insbeson-
dere auch in Bezug auf den Marktzugang und letztlich bei kun-
denorientierten Entwicklungsinnovationen. Die neue Firmen-
grolRe mit einem umfassenden und breiten Produkt- und Lo-
sungsangebot sehen wir zudem in der Zusammenarbeit auf glo-
baler Konzernebene als weitaus attraktiver an.

(VISION Wie soll das eigentlich funktionieren: Sechs Kamera-
firmen unter einem Dach?

Tix: Ja stimmt. Wir sind sechs Firmen, die Hardware-L6sungen
und Dienstleistungen rund um den Bildsensor, dem Filetstlck
einer Kamera, anbieten. Von Zeile bis Flache, von sichtbarem
Licht bis weit in das IR hinein, von super schnell bis hin zu ex-
trem hochauflésend. Es liegt auf der Hand, Prozesse zu stan-
dardisieren und die eingesetzten Werkzeuge mit dem Ziel der
Effizienzsteigerung moglichst anzugleichen. Wir wissen aber
auch, dass dies ein gewaltiger Schritt ist und mit grol3ter Pro-
fessionalitat und Besonnenheit angegangen werden muss,
damit die Kunden und unsere Mitarbeiter nicht nur theoretisch
von der neuen Aufstellung profitieren, sondern im vollen Um-
fang die neuen Maoglichkeiten fir sich entdecken und mittra-
gen. Dies ist eine wichtige Voraussetzung, um die gemeinsa-
men Visionen erfolgreich umzusetzen.

Schaarschmidt: Dass die neuen Moglichkeiten der TKH Group
fur unsere Kunden einen erheblichen Mehrwert darstellen,
sehen wir bereits an einigen vielversprechenden Beispielen z.B.
aus dem Automotive-Sektor. Die einzelnen Brands mit ihrem
spezifischen Markenkern und ihren Zielgruppen bleiben erhal-
ten, arbeiten bei der Entwicklung von maglichen Technologien,
Produkten, Losungen jedoch eng zusammen, schaffen gemein-
same Plattformen, nutzen dhnliche Prozesse, Partnerbetriebe
und Lieferantennetzwerke.

(PVISION Wie ist die Strategie bei Produkten, die viele der betei-
ligten Firmen im Programm haben und die sich teilweise iiberlap-
pen, z.B. USB-Kameras?

Schaarschmidt: Es gibt, mit dem Filter der Interface-Techno-
logie bewertet, zwar gewisse Uberschneidungen in den Pro-
duktportfolios, aber bei genauer Betrachtung der Konzepte,
und speziell der spezifischen USPs, auch deutliche Unter-
schiede, die im Endeffekt einen besseren Kundennutzen zur
Folge haben. Aus meiner Sicht haben sich Firmen zusammen-
getan, die ein sehr gut abgrenzendes Angebot formulieren und
sich sogar bei der Weiterentwicklung der Interface-Technolo-
gie hervorragend erganzen.

(VISION Wie wird sich Ihrer Meinung nach der Kameramarkt in
den nachsten fiinf Jahren entwickeln?

Schaarschmidt: Die rasanten Entwicklungen der Sensortech-
nologie bilden die Grundlage fir kiinftige Kameragenerationen.
Hier werden wir sicher weitere Fortschritte in Bezug auf Auflo-
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)) Bei einem reinen Fokus auf die
Hardware darf der steigende Preisdruck
aus Asien, insbesondere aus China,
auf keinen Fall ignoriert werden ((

Peter Tix, Lakesight

sungen und Geschwindigkeiten erle-
ben, mit denen vollig neue Applikatio-
nen gelost werden konnen. Wichtig ist,
dass wir uns durch besondere techni-
sche Merkmale mit hohem Kunden-
nutzen vom Wettbewerb abheben.

Tix: Bei einem reinen Fokus auf die
Hardware darf der steigende Preisdruck
aus Asien, und insbesondere aus China,
auf keinen Fall ignoriert werden. Die Pro-
dukte aus dieser Region werden in den
nachsten Jahren den Kampf um den
besten Preis maligeblich mit vorantrei-
ben. Auf Seiten der Hersteller wird sich
dabei eine weitere Konzentration erge-
ben. Gleichzeitig stellt dies eine enorme
Herausforderung auf Seiten unserer Dis-

")) Dass die neuen Méglichkeiten der TKH Group fiir unsere Kunden einen
erheblichen Mehrwert darstellen, sehen wir bereits an einigen
vielversprechenden Beispielen z.B. aus dem Automotive-Sektor. €
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Schaarschmidt: Fir einen I6sungsori-
entierten und verkaufsfordernden Dia-
log mit dem Systemintegrator oder
OEM ist das Wissen Uber die Entste-
hung sowie auch die Weiterverarbei-
tung des optimalen Bildes absolut evi-
dent. Unsere Vertriebspartner, ob lokal
oder international, haben darauf zu-
meist ihr Geschéaftsmodell aufgebaut
und bieten diesen Value-Add aus einer
Hand bereits an. Wir kbnnen unseren
Kunden daher auch heute schon eine
vollstandige Losung zusammenstel-
len, die perfekt auf die jeweilige Aufga-
benstellung abgestimmt ist.

Tix: Unser Markt ist derzeit stark befli-
gelt von Trendthemen, wie z.B. KI, die

Andreas Schaarschmidt, SVS-Vistek

tributoren und Technologiepartner dar,
die es gemeinsam zu meistern gilt. Un-
abhangig davon werden sicherlich fur
die immer spezieller werdenden Markte
neue Konfigurationen notig werden.

(PVISION Geniigt es, den Fokus weiter-
hin auf Kamerafirmen zu richten, oder
gehoren noch andere Produkte wie Be-
leuchtung, Objektive, etc. ins Programm?
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auch auf immer spezielleren Embed-
ded-Plattformen vertikale Aufgaben
l6sen wird. Wir werden unsere Wert-
schopfungskette dahingehend perma-
nent Uberprifen, inwieweit wir fir un-
sere stark |6sungsorientierte Zukunft
noch zusatzliche Ressourcen bendti-
gen und diese dann gegebenenfalls als
Erganzung unserer Kernkompetenz
durch weitere Zukaufe hinzufigen.

(VISION Werden alle Firmen der TKH
Group zukiinftig gemeinsam auf einem
einzigen Messestand zu finden sein?
Schaarschmidt: Die Vision 2020 ist
eine sehr gute Gelegenheit, das Kon-
zept und die neuen Maoglichkeiten dem
Kundenkreis auf einem grofen Stand
vorzustellen. Wir arbeiten sehr enga-
giert daran, dass flr den Kunden die
Moglichkeiten sofort schlissig zu er-
kennen sind und unsere Querverbin-
dungen mit Leben erflllt werden.
Schliel3lich werben wir nicht nur um
das wertvolle Vertrauen des vorhande-
nen Kundenkreises, sondern wollen
mit unserer Gruppe zugleich neue
Kunden fiir uns zu gewinnen.

Tix: Ja, es wird gro3. GroRe soll aber in
diesem Fall nicht gleichbedeutend mit
schwerféllig und unflexibel sein. Die
Gruppe bietet auch weiterhin Champi-
ons in allen Disziplinen an. Ob Massen-
produktion, Manufaktur auf hochstem
Niveau und mit individueller Note oder
Customizing-Projekte fir vertikale An-
wendungen — innerhalb der Lakesight-
Gruppe haben wir fir jede Anforde-
rung die passende Antwort parat.

Diese DNA wollen wir uns auch in Zu-
kunft erhalten. Nahe zum Kunden,
Kompetenz, Applikations-Knowhow
und Spezialisierung sind aus unserer
Sicht auch weiterhin die besten und
nachhaltigsten Zutaten fir einen wah-
ren Total Cost of Ownership. |

www.svs-vistek.com
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